
WTC Twente, “de contactenfabriek” ?  
Op de nieuwjaarsreceptie heeft directeur Mark Aberson aangegeven dat het WTC Twente een grote 
“Contactenfabriek” wordt. “We gaan zorgen voor een directe matchmaking tussen bedrijven en we maken de 
know-how over internationaal zakendoen toegankelijk. Daadwerkelijke invulling van de zakelijke contacten 
ligt natuurlijk bij de bedrijven zelf”, zegt hij in z’n toespraak.   
 
Dit betekent dat er geen hoogwaardige advisering door het WTC Twente wordt gegeven. Alleen een 
kaartenbak met bedrijven en een wegwijzer naar de know-how (lees advisering). De Tip van deze site hoe 
het WTC Twente haar meerwaarde zou kunnen bewijzen, is dus een misser en past niet binnen de “Core 
business”.                                         
 
Het WTC Twente en de adviesfunctie liggen echter dichter bij elkaar dan menigeen denkt, getuige de 
onderstaande informatie. Wel een bijzondere combinatie …..toch?       

 

 


